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- "une prise de décision adaptative, sur un mode séquentiel, qui étend le domaine
de rationalité de l'entreprise, de nouvelles informations pouvant être prises en
compte au fur et à mesure de l'apparition des événements ; - d'atténuer
l'opportunisme en exerçant un contrôle sur les membres de l'organisation,
lorsque la situation de concurrence du petit nombre prévaut (ou prévaudra dans
le futur) ; - de surmonter la situation d'«information asymétrique» (information
impactedness) ; - une meilleure «atmosphère»."
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"- la relation de sous-traitance étant une relation de longue durée, chaque
participant a une parfaite connaissance technologique de l'autre, ce qui permet
de surmonter l'«information asymétrique» ; cette situation évite ainsi les
marchandages de prix inefficients et décourage les comportements
opportunistes ; - par ailleurs cette relation de long terme s'effectuant par un
partage du profit, le sous-traitant a la possibilité d'investir ; - enfin, le recours à la
sous-traitance permet de maintenir les incitations du marché" (B. BAUDRY 1995,
p. 36).

















"Ainsi l'autorité correspond à l'instauration d'un ordre privé entre entités
autonomes. Elle constitue un mode de pilotage discrétionnaire, distinct de la
relation hiérarchique propre aux organisations, mais aussi d'une pure relation
marchande fondée sur l'ajustement par les prix" (C. MENARD 1997, p. 747).
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