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“Le SNI est un système d’interaction d’entreprises publiques et privées (grandes
et petites), d’universités et d’agences gouvernementales pour parvenir à la
production de connaissance scientifique et technologiques à l’intérieur des
frontières nationales. L’interaction entre ces unités peut être technique,
commerciale, légale, sociale et financière, en ayant comme objectif le
développement, la protection, le financement ou la régulation d’une nouvelle
science et technologie ”.

































































































































" les chercheurs sont des professionnels engagés dans la conception ou création
de la nouvelle connaissance, des produits, processus, méthodes et systèmes, et
dans la gestion de ces projets."























"Le cœur de tout le processus d'industrialisation et du développement
économique est intellectuel: il consiste dans l'acquisition et l’application d'un
corps de connaissance relatives à la technique, c’est-à-dire à la manière de faire
les choses" (Landes, 1980, p. 111, cité par Easterlin, 1981, p. 2)
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